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Das Potential von D2C 
E-Commerce nutzen



Relevanz 



Herausforderungen



Chancen des D2C-Geschäfts



Der Weg zur Lösung



1. Schritt - "MVP"
• Onlineshop erstellen bzw. messbar machen 

• Ziel 

• Erfahrungen sammeln

• Interne Prozesse für D2C aufbauen 

• Daten sammeln

• Standardintegration des ERP



Welche Daten? 

CVR

„Anteil der 

Nutzer die 
bestellen“

CPC 

„Cost per 
Click“

AOV

⌀ Bestellwert

% Retouren

Abzgl. 

Herstell-

Und 

Fixkosten

Gewinnmarge.



Wie messen? 



2. Schritt – Marketing Iteration
• Zielgruppensegmente anpassen 

• Ansprache anpassen 

• Ggfs. neue Plattformen aufnehmen 

➔Lernkurve nutzen

➔CPC & CPM senken

➔CTR steigern 



3. Schritt – Onlineshop anpassen
• Erweiterung des Angebots

• Optimierung der UX/UI 

• Integration von 

• Pictofit für virtuelle Anprobe 

• Mail-Marketing

• Loyaltyprogrammen



3. Schritt – Onlineshop anpassen



Praxiseinblick



Ausgangslage 



Ausgangslage 
„eingestaubte Resterampe“ 

• Auslaufendes Shopsystem 

• Kein Tracking im Shop 

• Keine Prozesse



Ziel:
Erfolgreich werden im 

D2C-Geschäft 



Ansatz 
1. Auswertung bestehender Daten 

2. Shopify als Shopsystem 

3. Integration an bestehende Prozesse – Texdata DIAMOD



Ergebnis 



Ergebnis 



Ergebnis 



Ergebnis 



Learnings 

1. Status quo in Frage stellen - Chancen ernst nehmen

2. Bestehendes ERP/ texdata DIAMOD integrieren 

→ so Anbindung an bestehende Prozesse ermöglichen

3. Daten, Daten, Daten 



Maximilian Bitzer
Geschäftsführer 

Brand Boosting GmbH
Bahnhofstr. 32
72458 Albstadt

mb@brand-boosting.de
https://www.linkedin.com/in/maximilian-bitzer-68b392196/

Q & A 



Erfolgreiche Projekte



Brand Boosting GmbH

• „Shopify Expertise auf höchstem Niveau“

• Anspruchsvolle Lösungen in Entwicklung & Vermarktung

• 100% Mitarbeiter in D-A-CH



Vielen Dank für
Ihre Aufmerksamkeit

Bleiben Sie bestens 
informiert und folgen 
Sie uns auf LinkedIn.
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