
So generieren Sie mehr Umsatz 
in Ihrem B2B Shop 

Break-Out-Session | 14:00 Uhr



So generieren Sie 
mehr Umsatz in 
Ihrem B2B Shop 

Wie Sie im digitalisierten Unternehmen Webshop und 

Außendienst perfekt verknüpfen können.

Erfahren Sie, wie Sie Ihren WEBFASHION B2B Shop 

optimal einsetzen und welche Möglichkeiten es für die 

Markenbildung und die User-Experience gibt.

Bastian Kratzer
Projektleiter / Produktmanager E-Commerce
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Agenda

01

Katalog- und Artikelpflege

Rücken Sie Ihre Produkte ins rechte Licht und stellen 
Sie Ihre Eigenmarken heraus.

02

Rabatte und SALE-Aktionen

Gewähren Sie Ihren Kunden spezielle Online-Rabatte 
und verlagern Sie Ihr Geschäft ins Web.

03

Landingpages mit dem Visual CMS

Schaffen Sie Emotionalität und bieten Sie Ihren Kunden 
Mehrwerte durch frei gestaltbare Informationsseiten.

04

Professionelles Auftreten im Web

Domainnamen, SSL-Zertifikate, ansprechendes und 
einheitliches Bildmaterial, Statistik-Tools, Newsletter

05

WEBAGENT

Die Verknüpfung von Webshop und Außendienst. Nutzen 
Sie alle Funktionen von WEBFASHION für Ihre Vertreter.

06

WEBFASHION Responsive-Template

Das zeitgemäße Layout für Ihren B2B-Shop zur 
Verwendung auf verschiedenen Endgeräten.



WEBFASHION 
Responsive-Template
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Das zeitgemäße Layout für Ihren B2B-Shop zur Verwendung auf 

verschiedenen Endgeräten.



WEBFASHION Responsive-Template

Modernes, übersichtliches Layout

Übersichtliche Darstellung, cleanes Design mit 

großen Bildern über die gesamte Seitenbreite.

Optimiert für mobile Geräte

Das Template ist für mobile Geräte optimiert und 

arbeitet durchgehend mit Touch für Smartphones 

und Tablets.

Integrierte CRM-Funktionen

Auftragsauskunft mit allen Aufträgen aus

DIAMOD, Retoure und Austausch
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Katalog- und 
Artikelpflege

02

texdata – Backbone of your business 6

Rücken Sie Ihre Produkte ins rechte Licht und 

stellen Sie Ihre Eigenmarken heraus.



Katalog- und Artikelpflege
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DIAMOD
Pflege der Kataloge, Preise, 
Rabatte, etc.

WEBFASHION
Aufträge



Rabatte und 
Sale-Aktionen
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Gewähren Sie Ihren Kunden spezielle Online-Rabatte und 

verlagern Sie Ihr Geschäft ins Web.



Kundenspezifische Rabatte und Sale-Aktionen
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Artikel-Rabatte
(pro Variante/Größe)

Staffelpreise
(Mengenrabatte)

Web-Rabatte
(pro Produktbereich/-gruppe)



Landingpages mit 
dem Visual CMS (nur Oxid PE)

04

texdata – Backbone of your business 10

Schaffen Sie Emotionalität und bieten Sie Ihren Kunden 

Mehrwerte durch frei gestaltbare Informationsseiten.



Landingpages mit dem Visual CMS (nur Oxid PE)
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Layouten mit 
WYSIWYG-Editor
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Freie Gestaltung

z. B. Datencenter zur Bereitstellung von 
Produktinformationen, Werbematerial

B2B = B2C?

Emotionalität schaffen durch ansprechende 
Seitengestaltung

Landingpages mit dem Visual CMS (nur Oxid PE)



Professionelles 
Auftreten im Web 
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Domainnamen, SSL-Zertifikate, ansprechendes und 

einheitliches Bildmaterial, Statistik-Tools, Newsletter



Professionelles Auftreten im Web
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Verwenden Sie Ihre eigene Domain

Nutzen Sie Ihre bereits vorhandene Domain für Ihren Shop
(z. B. „b2b.meinShop.de“)

Sichere Verbindung (SSL-Zertifikat)

Schaffen Sie Vertrauen durch eine sichere Übertragung 
persönlicher Daten (DSGVO-Relevant).
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Einsatz von professionellem 
Bildmaterial

• Gleiches Model

• Passender Hintergrund

• Einheitliche Größe

• Identisches Seitenverhältnis

Professionelles Auftreten im Web



texdata – Backbone of your business 16

Statistik-Tools zur Analyse des 
Benutzerverhaltens
(z. B. Matomo (ehem. Piwik), Google Analytics)

Newsletter
(z. B. Cleverreach, MailChimp)

Professionelles Auftreten im Web



WEBAGENT
06
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Die Verknüpfung von Webshop und Außendienst. Nutzen Sie 

alle Funktionen von WEBFASHION für Ihre Vertreter.



WEBAGENT

Kundenaufträge

Erfassen Sie Kundenaufträge direkt im Shop –

in der gleichen Ansicht wie der Kunde.

Auftragsauskunft

Behalten Sie Ihre Aufträge jederzeit im Blick, erfassen 

Sie Aufträge vor Ort beim Kunden, legen Sie Vorlagen 

an und kopieren Sie wiederkehrende Aufträge. 

Umfangreiche Statistiken

Saisonstatistik, Saisonvergleich

(optional Link zu BI-Tool integrierbar)
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Wann starten Sie im B2B 
mit WEBFASHION und 
WEBAGENT durch?

? ?



Vielen Dank für Ihre 
Aufmerksamkeit

Bleiben Sie bestens 
informiert und folgen 
Sie uns auf LinkedIn.
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