Break-Out-Session | 12:45 Uhr

Verdichtung ohne Verluste:
Dashboards und Reports im
IBCS Standard
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Speaker

Klaus Bracchetti Philipp Campregher
Head of Controlling Bl Specialist

= Verantwortlicher fur die Nutzung samtlicher Funktionen der Bl
= Zustandig fur die Einfuhrung der Bl bei Alpitronic (https://www.aruba-informatik.de)

= Inputgeber fur die Erweiterung des aruba Bl Dashboards unter
Berucksichtigung der IBCS Standards.

= Aufbau und Pflege der Reports & Dashboards


https://www.aruba-informatik.de)/

Verdichtung ohne Verluste: Dashboards A
und Reports im IBCS Standard -

Overview Break-Out-Session

= Kurze Vorstellung Alpitronic— Speaker Klaus Bracchetti
= |BCS standard - Regelwerk. - Speaker Klaus Bracchetti
= \erdichtung ohne Verluste: Dashboard und Reportsim IBCS Standard bei Alpitronic - Speaker Philipp Campregher

= Fragen und Antworten



company profile

\
— alpitronicwas founded in 2009 by 4 engineers with several years of locations:
professional experience in the fields of system development and power — 6 locations in and around Bolzano (HQ + productionsites + service
electronics for the automotive sector, as a start-up. repair center + warehouses)
— — 1locationin Bergamo (24/7 remote service center)
N Grovig Componles — 1locationin Bologna (R&D-center)
— 1 location in Miinchen (R&D-center)
FT 1000 . .
B | oo ot — 1locationin Charlotte (HQ USA)
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Andreas Alessandro ‘
Oberrauch Ciceri Who 1 Senoner

« products and services:
1) contract development (in the past): electronics developmentin the

field of power electronics (complete system: hardware and software)

2) power cyding: developmentof power cycling test benches and in-
house testing service for semiconductor modules
3) developmentand production of high-power DC-charging systems:

marketed under the brand hypercharger
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alpitronic in the media

... Auto Motor und Sport: ,das Riickgrat der E-Mobilitat”

Dieses Sudtiroler Produkt ist auf

. ” einem Banner am New Yorker
Italian Tech Company to Create 300 Jobs Mit Turbo-Ladesiulen Borsen-Gebaude zu sehen

in Mecklenburg County as New U.S. TeSla ﬁbel‘h()lt ERFoLS

Hea d q uarters for EV Cha rgl ng Alpitronic ist in drei Jahren vom kleinen Siidtiroler Ingenieurbiiro @ von Siidtiroler Wirtschaftszeitung -
. zum fuhrenden Anbieter in Deutschland gewachsen. Fir die

o pe ratl ons Grunder ist der Erfolg aber auch ein Problem.

alpitronic to invest $18 million in Charlotte

TUESDAY, MAY 23, 2023 - 00:00 S = e n s 5
Andreas Oberrauch, Alessandro Ciceri, Sigrid Zanon, Philipp Senoner

alpitronic Americas LLC, a manufacturer of high-power electric vehicle
charging stations, will create 300 new jobs in Mecklenburg County,
Governor Roy Cooper announced today.

MOOVE (87) PHILIPP SENONER, ALPITRONIC

Der Aufstieg des Ladesiulen-Imperiums von
Alpitronic

MOOVE

Alpitronic: Ultraschnelles'Laden in 30 E.ON und alpitronic treiben E-Mobilit:t
Minuten voran: 4500 zusatzliche
Die Schnellladesaulen von Alpitronic sind die gefragtesten Ladesaulen am Markt. In punkto Leistung SChHEIlladestationen bis 2025

uberholt der ,Hypercharger” sogar Tesla.



https://governor.nc.gov/news/press-releases/2023/05/23/italian-tech-company-create-300-jobs-mecklenburg-county-new-us-headquarters-ev-charging-operations
https://swz.it/suedtirol-boerse-new-york-banner/
https://www.handelsblatt.com/unternehmen/handel-konsumgueter/elektromobilitaet-vollladung-in-nur-30-minuten-alpitronic-hat-mit-ultraschnellen-saeulen-sogar-tesla-ueberholt/27416666.html
https://energyload.eu/elektromobilitaet/ladestationen-infrastruktur/alpitronic/
https://www.auto-motor-und-sport.de/podcast/podcast-alpitronic-hypercharger-ladesaeulen-imperium-philipp-senoner/
https://www.eon.com/de/ueber-uns/presse/pressemitteilungen/2023/eon-und-alpitronic-treiben-e-mobilitaet-voran.html

the new hypercharger generation

A\

— the HYC150 and HYC300 have sold several 10.000 units since 2018 — the new products are based on a new technology platform with a

new core: the power-unit
— three new products have been introduced to the market in 2023, the

HYC200 (successor of the HYC150), the HYC400 (successor of the
HYC300) and the HYC50.

SiC-Stack

HYC200 HYC400 HYC50

e
scalable "y

— technology transition from Si based IGBTs to SiC based MOSFETSs.

— the new technology is already V2G-ready
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Schneller Wachstum von Alpitronic

Implementierung ap+ , eGECKO, aruba Bl im Geschaftsjahr 2023
Controlling startet auch komplett neu und wachst von 1 auf 8
Teammitglieder

highlights
= Klare Vision was wir wollen
= Standiger Austausch mit der Geschéftsfihrung was die Konzepte anbelangt

=  Wir starten nicht mit Excel

= Wir wollen ein voll digitalisertes Berichtswesen mit Dashboards im IBCS standard

A

graphomate
III charts
& arubaoBl

- - -
1
mmmmmm gaphomate
1

=== matrix

& arubaBl




Verdichtung ohne Verluste: Dashboards
und Reports im IBCS Standard

Overview Break-Out-Session

= Kurze Vorstellung Alpitronic— Speaker Klaus Bracchetti

= |BCS standard - Regelwerk - Speaker Klaus Bracchetti

A

= \erdichtung ohne Verluste: Dashboard und Reportsim IBCS Standard bei Alpitronic - Speaker Philipp Campregher

= Fragen und Antworten



vl

Urspringlich sollte ein Bild mehr als
1000 Worte sagen; heute braucht man
1000 Worte, um ein Bild zu erklaren.

Rolf Hichert, 2009



IBCS Standards

Mit der SUCCESS-Formel zu erfolgreichen Berichten

e Knallbunt, wild skaliert und Giberladen —der Reporting-Alltag halt fir Empfangervon Berichten ein Durcheinander an Darstellungsformen, Designs und Informationsdichte bereit. Was
gezieltinformieren soll, fiihrtim schlimmsten Fall zu folgenschweren Missverstandnissen. Doch es geht auch anders.

e Dievon Prof. Dr. Rolf Hichert entwickelte SUCCESS-Formel standardisiert die Aufbereitung von Berichten und sorgt fiir eine effektive Geschaftskommunikation. Die Formel dientals
Schliissel zum Verstandnis von Berichten undistim Rahmen der International Business Communication Standards (IBCS) in ein Re gelwerk gegossen worden.

Dafiir steht SUCCESS

Prof. Dr. Hichert nutzt das englische Wort fiir Erfolg als Akronym. Es steht flrdie sieben einfachen Regeln S(ay), U(nify), C(ondense), C(heck), E(xpress), S(implify), S(tructure).
*  Say — Botschaft vermitteln

*  Unify — semantische Notation anwenden

e Check — visuelle Integritit sicherstellen

*  Express — Geeignete Visualisierung wihlen

e Simplify — Uberfliissiges vermeiden

e Structure — Inhaltgliedern

Verstandliches Reporting automatisieren

Als unidirektionale Kommunikation vom Senderzum Empfangerdiirfen Berichte weder Fragen aufwerfen noch Raum fiir Interpretationen schaffen. Mit den SUCCESS-Regeln und den
International Business Communication Standards (IBCS) erhalten alle Beteiligten eine gemeinsame Grundlage fiir klare und verstandliche Kommunikation und bessere Entscheidungen.
Das zeigtauch eine Studie, diean der TU Miinchen durchgefihrt wurde: Entscheider analysieren IBCS-konforme Berichte 46% schneller und mit 61% weniger Fehlern.



1. Empfehlung: Diagramme statt Tabellen

Umsatz und Marketingkosten 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
nach Niederlassungen in Mio. €

West 11,3 124 129 120 11,0 140 124 124 13,4 154 19,3
Ost 4,8 5,8 55 10,9 59 3,8 6,2 12,9 53 6,3 7,3

Umsat
mS&AZ 1 sud 199 199 172 164 169 164 153 149 140 123 11,0
- Nord 284 30,3 343 320 329 344 339 331 349 304 339
=
— West 19 28 25 20 29 22 22 35 37 52 66
- Marketingkosten | O 30 102 41 41 36 129 42 38 33 44 30
- 9 Siid 44 50 43 50 54 47 46 51 53 40 53
— Nord 11,3 11,0 11,6 44 10,4 115 12,4 8,9 13,2 13,7 12,4
—
=
- l - entschlisseln
n = ] —— \ .
-
1 — B .- Gehirn
verschlisseln
Quelle: ibcs-a.org AUQE
v

entschlisseln

Umsatz und Marketingkosten
nach Niederlassungen in Mio. €

West Ost Sud Nor
—~ 343~ 329 339 s
19,3 :
124 Umsatz 154 _ 113 12,4

@ INTERNATIONAL 14,0 6.6

. i
BUSINESS

lm COMMUINICATION 19 2.9 37
STANDARDS :

12,4

2000 Marketingkosten 2010


http://www.ibcs-a.org/

2. Empfehlung: Ausrichtung der Diagramme

B Met Sales - ACT
0 Met Sales - BUD

NYC
Berlin

378 378

Rome
Vienna

Paris

J

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
Quelle: ibcs-a.org 15

South

East 2001

West
Central

Morth

] ® INTERNSTICNAL East
BUSINESS

I ﬁ COMMUNICATICN
STRANDARDS



http://www.ibcs-a.org/

3. Empfehlung: Titelkonzept

Construction Inc.
Net sales in MUSD
2015: AC, PL, APL, APL%

[ ] @ INTERNATIONAL
BUSINESS

I A COMMUNICATICN
STANDARDS

ACME Inc. @ Net Sales - ACT
Umsatz in Mio. € 0 Net Sales - BUD
2015: AC, PL
17,8 378
36 _Ilr 36 D L] £l
334 335 335 33.8 34,1 4.7 o W 83

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
15

South
East 2001

West 471

Central 147.8

Morth
East


http://www.ibcs-a.org/

4. Empfehlung: Einheitliches Format flr Szenarien - Ist, Plan, Prognose

ACME Inc.
Past Present Umsatz in Mio. €
ht ' 2015: AC, PL
Actual
- 378 378
167 . -
solid 24 335 1aq 347 36,0

Forecast

4
Zé% hatched

g
g
-

Plan i AN
PL H Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep ©Oct Nov Dec
\ outlined ar
Quelle: ibcs-a.org
Egg:“ 200,1
Central 147;.3

B INTERNATIONAL Nurth

[ ] B
BUSINESS

lm :B-S:W'“'lf.l'l CRTION E aSt
STANDARDS

|


http://www.ibcs-a.org/

. Empfehlung: Abweichungen zeigen

Berlin
Paris

Rome

Berlin
Paris

Rome

[ ] E INTERNATIONAL
BUSINESS

l ﬁ COmMUNICATION
STANDARDS

Quelle: ibcs-a.org

ACME Inc.
Umsatz in Mio. €
2015: AC, PL
+25, 7% +24.3% +22 3%
+7,5%, 3 0o aqn (LT +7,6%
C )
-F. A% -5.0%
334 335 X 341 37

AN
Lol

J1aEn Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec

l
South 17
West 471 Il +3.2
Central 147.8 ] +5.2
MNorth 4 -40%
East 0 L4 R 40% m—

o +19%

m+7%

h +4%



http://www.ibcs-a.org/

7. Empfehlung: Skalierung
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Quelle: ibcs-a.org
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http://www.ibcs-a.org/

IBCS Standards

Mit der SUCCESS-Formel zu erfolgreichen Berichten

e Knallbunt, wild skaliert und Giberladen —der Reporting-Alltag halt fir Empfangervon Berichten ein Durcheinander an Darstellungsformen, Designs und Informationsdichte bereit. Was
gezieltinformieren soll, fiihrtim schlimmsten Fall zu folgenschweren Missverstandnissen. Doch es geht auch anders.

e Dievon Prof. Dr. Rolf Hichert entwickelte SUCCESS-Formel standardisiert die Aufbereitung von Berichten und sorgt fiir eine effektive Geschaftskommunikation. Die Formel dientals
Schliissel zum Verstandnis von Berichten undistim Rahmen der International Business Communication Standards (IBCS) in ein Re gelwerk gegossen worden.

Dafiir steht SUCCESS

Prof. Dr. Hichert nutzt das englische Wort fiir Erfolg als Akronym. Es steht flrdie sieben einfachen Regeln S(ay), U(nify), C(ondense), C(heck), E(xpress), S(implify), S(tructure).
*  Say — Botschaft vermitteln

*  Unify — semantische Notation anwenden

e Check — visuelle Integritit sicherstellen

*  Express — Geeignete Visualisierung wihlen

e Simplify — Uberfliissiges vermeiden

e Structure — Inhaltgliedern

Verstandliches Reporting automatisieren

Als unidirektionale Kommunikation vom Senderzum Empfangerdiirfen Berichte weder Fragen aufwerfen noch Raum fiir Interpretationen schaffen. Mit den SUCCESS-Regeln und den
International Business Communication Standards (IBCS) erhalten alle Beteiligten eine gemeinsame Grundlage fiir klare und verstandliche Kommunikation und bessere Entscheidungen.
Das zeigtauch eine Studie, diean der TU Miinchen durchgefihrt wurde: Entscheider analysieren IBCS-konforme Berichte 46% schneller und mit 61% weniger Fehlern.



IBCS Standards — condense Verdichtung

e CONDENSE - Informationsdichte erhéhen

* Sie mochten die Ergebnisse der Gesellschaften in fiinf Landern miteinander vergleichen. Auf jeder Seite Ihres Berichts finden
Sie eine Gesellschaft mit flinf KPIs. Doch fiir einen schnellen Vergleich muss man alle Ergebnisse auf einen Blick erfassen. Mit
CONDENSE erhalten Sie die KPIs auf Landesebene verdichtet und identifizieren Ausreifer und MittelmaR unverziglich.

*] Videos

CONDENSE - Video clip with Rolf Hichert = IBCS

International Business Communication Standards
02.06.2018

— https.//youtu.be/X1zSU42uzqc



Informationen verdichten

Countries Germany

Revenue, ROI 198 187

Central

2009 .AY, D BUD Europe

""‘T“ﬂ

France Austria Switzerland Belgium
154 147 134 158 136
LR mn 48.’W' |14
Scandinavia Iberia Rest

America

121
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Bl — Umsetzung bei Alpitronic Z_\‘

C @ blslpitenicieip/esp/EIPHome htm a e x O
«GECKO Prod [H] 81 Portol [ Enterprise Query [ Dosnboord @ APplus - Inroduction  © WAM @ ArcaVita G arcs - Google Suche

A alpitronic

Layer 1
= BU

Alpitronic Group

Layer 2
= Inhalt

innerhalbder @%
BU 4 4

Business Analytics Operational Analytics




Bl — Umsetzung bei Alpitronic

Layer 3

Dashboards
& Reports

Profit & Loss

Data source : eGecks

Momthly cosing: Bookings from accounting and simulated bookings. Within 20
days after the end of the month, the controlling statement of the previous month
is made. Walues are cumulative Year To Date.

Responsibility: Controlling
Contact k braccheti@alpitronic.it

P&L Dashboards

@ 3 Instructions_Informations_P&L
| PE&L Alpitronic 20230825 Deutsch.pdf
T PEL Alpitronic 20230825 Englisch.pdf
"= PEL Alpitronic 20230825 Italiensich. pdf
Q¥ P&L Forecasting Alpitronic 20231004 Deutsch.pptx
P&L Forecasting Alpitronic 20231004 Englisch_ppo:
E P&l Forecasting Alpitronic 20231004 ltalienisch.pptx

Profit & Loss Historic -

Dashboard

P&L Reports

Profit & Loss Historic - Profit & Loss Forecast - Structure of cost centre,
Report Report cost unit, cost type




Bl — Umsetzung bei Alpitronic

Datenextraktion tGiber Enterprise Query Manager (EQM).

Enterprise Query © arubaBl
S Query: ALP_V_RECHNUNGEN - Rechnungen G

Allgemein Auswahl Tabellen | Auswahl Spalten Parameter || Filter Sortierung || Gruppenwechsel | Ausgabe | SQL Vorschau
Wahlen Sie die Tabellen aus, die in der Ergebnismenge erwiinscht sind
‘! II Suchen Sie nach Tabellen, Sichten oder MQTs. Verschieben Sie die gewtnschten Datenbankobjekte durch Drag-And-Drop auf die rechte Seite und definieren Sie die Relationen zwischen den einzelnen Objekten.

Uber das Kontextmenii eines Objekts konnen Sie sich seinen Inhalt zeigen lassen.
Sie konnen auch SQL-Befehle selbst definieren und ausflhren.

Katalog: v Tabellen: Relationen ARTIKELGRUPPE *|| ARTIKEL * || ARTIKELSTATISTIK *
Tabelle: Sichten: ] sQL Skript 5% Katalog ndem
Bezeichnung: MQTs: ‘m
Aliase: 4 @, Relationen
|l Speichem ~ jAusf'uhlen ~ | % Suchen Leere Tabellen ausblenden ] 4 [ RECHNUNG - APplusProd.dbo.RECHNUNG

4 ] RECHNUNGPOS - APplusProd.dbo. RECHNUNGPOS
] WARENAUSGANG - ARplusProd.dbo WARENAUSGANG

] WARENAUSGANGPOS - APplusProd.dbo WARENAUSGANGPOS - Positionen zu Warenausgéangen im Ver
] T_EIS_KOSTENARTEN - EISeGeckeBl eis.T_EIS_KOSTENARTEN - Kosfenartenstamm
] T_EIS_KOSTENTRAEGER PROJEKTE - EISeGeckoBl eis T_EIS KOSTENTRAEGER PROJEKTE - Kosit
4 ] AUFTRAGPOS - APplusProd.dbo AUFTRAGPOS
] AUFTRAG - APplusProd.dbo. AUFTRAG

] ARTIKELGRUPPE - APplusProd.dbo ARTIKELGRUPPE - Arfikelgruppen (Stammdaten)
] ALP_ST_ARTIKEL - APplusDWH.dbo ALP_ST_ARTIKEL - Artike/
] ALP_ST FIRMENSTAMM - APplusDWH.dbo ALP_ST_FIRMENSTAMM - Firmenstamm

|| Datenbanken




Bl — Umsetzung bei Alpitronic

Ausarbeitung tber EIS Builder und PageDesigner

&8 <K - ] y g  Designs - A'  Kopfbereichfixieren - T Ba JJ W [ Definition anzeigen [Ig Optionen
£ vy 8 8 ® / ;
“ & v E s ® # B Farben - A~ Mulizeilen unterdricken  “fo [5] [} @8  #85 Verschieben H Drucktitel
Ordnungs-  Kennzahlen Parameter Filter  Drill Frei- Frah- Diagramm  Berichtsblatt gesamter  Layout
begriffe . own *  Schaltungen Warnungen  erstellen Bericht A schriftarten - & [T Grose optimieren Zellenstandard - [ Loschen - EE
Definieren Aktualisieren Gestalten Bearbeiten Berichtsblatt
Mandant Model Inventory
x ‘(A\Ie] oQ ‘{A\Ie] oa Brigl Hauptlager ex EL-BRI o Q‘
v €1
> sennte [ e |
d m Stored Chargers per Corporation.erd A B C D E F G
e 4 Poolbezeichnung:  Lager
[H storage duration 5 Letzte Aktualisierung des Pools:  18.09.2023 11:00:08
6 Filter: Without “alpitronic chargers™
7
g | HYC50  Total
9
10
1 Allego B.V. Allego B.V [il 0
12 Allego GmbH 1 0
13 Summe Allego B.V. 1 0|
14 Ampol Australia Petroleum Pty Ltd Ampol Australia Petroleum Pty Ltd | i 13] | 0| 13
15 Summe Ampol Australia Petroleum Ltd 0 13 o 13|
16 ARMET MOBILITY LP ARMET MOBILITY LP | 0] 0f | 6
17 Summe ARMET MOBILITY LP 0 [ 4 6|
18 Atlante Srl Atlante France SAS | 59] 1] | 65
19 Summe Atlante Sri 59 1 5| 65
20 Batimont BVB A Batimont BVB A | of 25] of 0 25
21 Summe Batimont BVB A 0 0| 25
22 Be charge Sr Be Charge S.r.|.,_Zweigniederlassung Minchen | [ 21] 0] 0 21
23 Summe Be charge Srl 0 21 0 0 ral
24 BKW Energie AG BKW Energie AG | 1 0 [ 0 1
25 BKW Smart Energy & Mobility AG 0 0 1 0 1
26 Summe BKW Energie AG 1 0 1 0 12|
27 BP Australia Pty Ltd BP Australia Pty Ltd | of 25] o] 0 25
28 Summe BP Australia Pty Ltd 0 5 0 [ 25
29 BP Europa SE BP Energia Espafia, S.A.U. 0 2 0 7 9
30 BP Europa SE - BP Nederland 0| 5 0| 0 5
31 BP Europa SE 0 47 0 0 47|
32 BP France 0| 0 0| 1 1
33 BP Portugal S A 0 0 0 1 1
60 1 300
504 1,46 250
40 1 200
30 150
20 100
10 50
0 0
20.. | 20... | 20... | 20.. | 20.. | 20.. | 20... | 20.. | 20... | 20...

hmusssss 0 wwwmm % 500k o0 Bill Ratio

BookToBill Cumulated

| ratio cumulatediaaE il EESSTEIEI I A=

Alias
MISPoolDB
L "
Period, SUM(CumulativeTncome) IncomeOrders, SUM(CumulativeSales)

Sales, SUM(CumulativeTncome)/ NULLTF(SUM(CumulativeSales),?) BookBillRatio

(

CONCAT(YEAR(DATUM), *
SUM(SUM(DMNETTOERLOES)} OVER ( Y
CumulativeIncome,
CumulativeSales

, FORMAT(MONTH(DATUM), '@@")) Period,
YEAR(DATUM), MONTH(DATUM))

ALP_V_AUFTRAEGE

1.4
1,46 1,44 Status (4, 5, 6, 7, 9)
YEAR(DATUM) = X(GETDATE())
1,12 DATUM <= GETDATE()
KDGRUPPE = ‘Customer’
YEAR(DATUM), MONTH(DATUM)
|
202... | 202... | 202... | 20;
—

P Ausfahren




Bl - IBCS bei Alpitronic

Dashboard (Page Designer Aruba Bl) mit Verwendung vom Graphomate
- technisches Beispiel

PageDesigner 5.0 x
geDesigne + Graphomate

<« C @ bialpitronicit/BlServer/

b AP+PROD &) eGECKO Prod [M] Bl Portal [ Enterprise Query Dashboard K APplus - Introduction O HRM @ ArcaVita G arca - Google Suche

= PageDesigner Working Capital - Hist.

& Elements =

Net Working Capital (NWC) and Net Reporting Month
Financial Position (NFP) Hist. m Report - Inventory

& Gallery: Defauit

Calculations

Net Working Ca

Net Working Capital

Beporting Month Change Previcus Menth Change previous Year .
no items

£) Invantory 8 P12 ssmmic P 111.80mis

culated Members +

= Net Working Capital

" 1372 I~ B) Receivables frc

P+3.85mio p1372 L) Recei

I~ A) Inventory

) Otnar racaivabias (Winaut taxas paiE on mia B+32.85mia B+15.43mio E;ﬂgj‘{':l':::":‘;"('

income)

= D) Receivables

P+0.21mio P+ 20mic suppliers (Adwv.
payment)

= G) Other payables

I= E) Payables to

suppliers

I= H) Prepaid expens

F) Payaties custemers (A payment) »+5.03mo -38.85mi0 o =~ 1) Deferred income

I= F) Payables
customers {Adv.
payment]

no items

B) Recaivables from customers

M + Rest +

no items

D) Recaivables suppliars (Adv. payment) fomic

Sort Configurations +

“21.87mio

£) Payaties to supsliers mic <

no items

ulated Aggregates +

4 mic. < —0.50mic <

no items

Chart graphomate (IBCS) - Demo G)Other payables.

Deviations

-0.21mio

) Prepsid expenses 2rmic P+0.00mia

Configuration

B 0o1mic

1 Daferred income E mie
# Change previous Year: Reporting_Period - Previous_Year (atfll  overall Node Hame
Total: Met Working Capital P24 81mi0 P+152,00mic #' Change Previous Month: Reporting_Period - Previous_Month] Net Working Capital
,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, [ Fellowing Result No
Calculate Deviations from NULL
O cale ! - Additional Axes +
Net Financial Position Net Financial Positi/ Gaood Celar
vorting Month Ghange Previous Month Change Previous Year 2od Lol no items
@ #3ch400
A) Cash & Cash equivalents i -14,06mio -18 93mio = Net Financial Positio Remove Dimensions +
> A) Cash & Cash N
no items
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1> €) Long-term debi

1> B) Shert-term deb

Neutral Color

@ 200807
Megative

B) Short-term debt o +20,00mie  -20,00mio

Scenario Definition

+0,13mig

C) Long-term debi mig +0,03mie

Deviations B3
= ions Bar /HAC
7 PP
Total: Net Financial Position 3 +5,97mio -38.86mio Deviation Pin Wi ,- D BU




Bl — IBCS condense bei Alpitronic
P&L Darstellung mit Wasserfalldiagramm Actual und Forecst

i i i Reporting Month Forecast Version . .
Profit & Loss Historic ° & Profit & Loss - Report Forecast - Report A‘(]Ip“ror“c

Actual YTD Forecast Year End

Primary production costs :

. |
Secondary production costs I_

I I
Personnel expenses : _4:

Other operating expenses

Depreciation, amortization and other provisions - |

=EBIT él_l é |
Financial revenues/expenses and impairment of financial kind -

= Eamings from ordinary business acitvities : I_l
Extraordinary income and expenses :

Income taxes | I E I




, 2
Cash Flow metrics (indirect method)
YTD Historic

Net Income

Bl — IBCS condense bei Alpitronic
Cash Flow Darstellung mit Wasserfalldiagramm Actual und Forecst

Reporting Month

Depreciation and ammortisation

P ions for reti and benefits

Other non-cash expensesincome
= Cash Eamings (CE)

+/- Decrease/Increase Inventory
+/- Decrease/Increase Other receivables (without taxes paid on income)

+/- D Reced from

+/- Decrease/Increase Receivables suppliers (Adv. payment)
+/ Increase/{Decrease) Deferred income
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+/- Increase/(Decrease) Payables to suppliers

+/- Increase/(Decrease) Prepaid expenses

= Change in Net Working Capital (NWC)

-183

Taxes paid on income (TP}

= Cash Flow from Operating Acfivities (OCF) (CE + NWC + TP)

+/- Capital expenditures - Other Investments
+/- Capital expenditures - Work in progress
+I- Decreasedncreass of financial assets

= Cash Flow from Investing Activities (ICF)

= Free Cash Flow (OCF + ICF)

+I- Increaseldecrease of debt

= Cash Flow from financing activifies (FCF)

= MNet Cash Flow (Free Cash Flow + FCF)

Gash & Cash equivalents at 31.12

‘Cash & Cash equivalents reporting month

Delta Prev Month
I +23 80mia
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+0,50mio

+0,05mic
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]
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0.00mie

24 81mio o
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Bl — IBCS condense bei Alpitronic
Working Capital YTD Darstellungin Summe und Details

Net Working Capital (NWC) and Net Financial Reporting Month Aalpitronic

Position (NFP) Hist. 8% | Report - Inventery

Net Working Capital Net Working Capital, Detail
Reporting Man Change Previous Month Change pravious Year ) .
2023/08 202307 2023/06 2023/05 202304 202303 2023/02 202301 202212
A} Inventary l +12.58mi0 +111,80mio saldo
7 Net Working Capital
8) Receiables from customers +3,85mio #1412 72mio ::u gt’onmez“b'“ from
1= A) Inventory
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C} Othar racsivabies (without taxes pai 20, +3,86mia l +12.42mi0 {without taxes paid on
income)
1> D) Receivables
D) Recsivables suppliers (Adv. paymen 7,80 +0.21mis | +7.00mic ;:3::;'(‘; {Adv.
1= G) Other payables
E) Payabies to suppliers mio -5.78mio 31.87mic ::u s:’:?ea::’b'“ to
I> H) Prepaid expenses
I> 1) Deferred income
F) Payables customers (Adv. payment) mio +4,03mio -25.85mic
1> F) Payables
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payment)
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Bl — IBCS condense bei Alpitronic

Working Capital ,,LIVE® Darstellungin Summe und Details

Further reports

A.alpitronic

Receivables by month Receivables due within ... Average days sales outstanding (DSO)
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— -—
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s0 1208
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Personal

Mandant

ALPITRONIC 3%

795

Anzahl aktive Mitarbeiter

33,4

Durchschnittliches Alter

Mitarbeiter nach Business Unit
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® BUINDIRECTSTRUCTUR @ BUPOWERCYCLING
EU SERIAL PRODUCTION
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*
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+2.0% 4T%
2

+7.3%

+55% +7.4% +3,-:|% U
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0 0
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Produktionsdaten

’ B
‘Year Sales plan
2022 2024 2025
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Corporation Company

Sales plan by calendar week
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VIEL ERFOLG MIT DEN IBCS STANDARDS



Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit

Bleiben Sie bestens
informiert und folgen
Sie uns auf LinkediIn.
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